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Myynti ja asiakkuudet
Suuntautuminen

Myyntiin ja asiakkuuksiin suuntautuneena tradenomina hallitset tuloksellisen
modernin myyntityon. Osaat hyodyntaa digitaalisia tyokaluja seka tuottaa
asiakkaalle arvoa hyodyntaen syvallista asiakasymmarrysta. Osaat toimia
erilaisissa myyntiymparistoissa ja tiedat, mita tietoja ja taitoja ja millaista asennetta
asiakkuuksien luominen, yllapitaminen ja kehittaminen edellyttavat.
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https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SAL004AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SAL002AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SAL001AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SAL005AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SAL002AS3A

Taydentava asiantuntijaosaaminen

Digitaalinen myynti -polku
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Digitaalinen Palvelumuotoilun kasvun mahdollisuudet
liiketoiminta perusteet liiketoiminnassa
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https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/DIG001AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SER006AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/MAR003AS3A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SER006AS3A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/DIG010AS2A

Taydentava asiantuntijaosaaminen

Digitaalinen myynti -polku
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https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR007AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/ICB005AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SER004AS3A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/LAW002AS2A

Taydentava asiantuntijaosaaminen
Konsultatiivinen myynti -polku
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https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/LAW002AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SER002AS3A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/SER006AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/HRL001AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/MAR002AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR003AS2A
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR007AS2A

Taydentava asiantuntijaosaaminen

International Sales -polku

CORO003AS3AE MAROO02AS2AE ENTO13AS2AE
Sourcing and Data-Driven Global Opportunities
Supplier Relationship Marketing for Growth
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International Trade Principles of Integrated Marketing Advanced

and Business Law Logistics and Communication Professional
Supply Chain English
Management
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https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR011AS2AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR007AS2AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/COR003AS3AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/MAR002AS2AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/MAR003AS2AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/ENT013AS2AE
https://opinto-opas.haaga-helia.fi/course_unit/ENG001AS2AE
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Uramahdollisutdetyammattinimikkeet

Myyntipaallikkd  Myyntijohtaja

Tekninen myyja Tuotepaallikko

Sales Development
Representative

Myyntiedustaja

Customer Success

Key Account Manager Mahager
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